
Vendor Lízing Szakértő

Egy új lízing tevékenység kibontakoztatására kapsz lehetőséget nálunk, mivel az általad kiépített és működtetett értékesítési csatornákon keresztül kell generálnod az új lízing ügyleteket, a
személyes tervekben meghatározott céloknak (volumen, bevételek profit, portfolió minőség) megfelelően. Mindehhez termékfejlesztési támogatás, az üzletkötéshez pedig dedikált
adminisztrációs háttér áll rendelkezésedre. Szükség lesz a kreativitásodra, ötleteidre, elképzeléseidre, hogy miként lehet az általad működtetett értékesítési csatornákat aktivizálni. A lízing
csoportot belső és külső szakmai, és egyéb fórumokon képviseled, valamint szoros kapcsolatot tartasz a vendorokkal és más közvetítő partnerekkel, továbbá a kulcs ügyfelekkel is. Számítunk
arra, hogy tudásodat, képességedet a juniorabb munkatársaink szakmai mentorálásában is kamatoztatni tudod.

Mi lesz a feladatod?

Lízingkonstrukciók értékesítési rendszerének a kialakítása vendor (szállítói) és más közvetítői kapcsolatrendszeren keresztül, kizárólag vállalati ügyfélkör számára
A közvetítői partnerek által igényelt lízing termékek és a kapcsolódó folyamatok kialakítása, folyamatos monitorálása és fejlesztése
A vendor, és egyéb, nem banki értékesítési csatornák felkutatása, kiépítése és működtetése a lízing üzleti volumen- és profittervek teljesítése céljából, az általuk közvetített lízing ügyletek
megkötése teljes körű adminisztrációs háttértámogatás mellett
Vendor finanszírozási stratégia kialakítása, képviselete, jóváhagyatása, végrehajtása, azaz a vendor finanszírozási tevékenység irányítása, összefogása, monitorálása,
Vendor kampányok, akciók, programok kidolgozása és piaci bevezetése

Miért érdemes velünk dolgozni?

csapatként dolgozunk együtt, számítunk egymásra, szakmai és emberi közösséget alkotunk,
nálunk az emberi kapcsolatok különösen fontosak, legyen szó ügyfelekről vagy munkatársakról,
nyitott, pozitív légkörben valósíthatod meg önmagad, és nem csak megélheted, meg is teremtheted a változást, ami előre visz
szakmaiságban, tudásban a legjobbat adjuk: folyamatos szakmai fejlődést biztosítunk, ahol sikereiddel,
tudásoddal karrieredet folyamatosan építheted,
munkánkat felelősséggel végezzük, mert tudjuk, hogy az eredményességre mindannyian hatást gyakorlunk
és mindemellett versenyképes juttatásokat kínálunk.

Csatlakozz hozzánk, ha...

szakirányú felsőfokú iskolai végzettséggel rendelkezel (egyetem/ főiskola),
angol szakmai nyelvismereted tárgyalóképes (előnyt jelent, ha németül is beszélsz)
minimum 5 év, lízing területen szerzett szakmai tapasztalatod van (1-2 éves vezetői tapasztalat előnyt jelent)
vannak ötleteid és meglévő kereskedői/közvetítői kapcsolataid az új értékesítési csatornák (egy új terület) sikeres kiépítéséhez
ügyfélorientált vagy, jó kommunikációs és kapcsolatteremtő készséggel és átlagon felüli problémamegoldó képességgel rendelkezel
kellő önállósággal dolgozol, gyorsan és hatékonyan döntesz és képes vagy kockázattudatos értékesítésre
kreativitás a stratégiaalkotásban, üzleti szemlélet, kezdeményezőkészség, önmenedzselés és szervezőkészség jellemző rád,
szívesen akvirálsz és látogatod az ügyfeleket/partnereket, ehhez rendelkezel B kategóriás jogosítvánnyal

Hasonló állások, amik érdekelhetnek
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Teljes munkaidőben
Angol
Felsőfokú
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